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QUEL EST VOTRE PARCOURS ?

Issu de I'industrie automobile, le web m'était
fotalement inconnu. En 2007, |'opportunité
de créer mon entreprise s'est présentée. Au
départ, les raisons étaient multiples : exercer un
métier «passion», quitter la région parisienne,
retrouver une qualité de vie. L'orientation pour
une boutique en ligne s'est ainsi imposée frés
vite. Mon intérét pour |'univers des vins, des
spiritueux, de la gastronomie m'a incité & ouvrir
la boutique en ligne www.cote-aperitif.com en

2009.

QUEL EST LE CONCEPT ?

cote-aperitif.com est né de |'envie de proposer
une offre originale différente de ce que l'on
pouvait trouver dans les circuits tradifionnels
et de promouvoir le cockiail au moment de
I'apéritif. Ma démarche est de redonner ses
letires de noblesse aux spiritueux et liqueurs,
peu connus, pourfant riches en saveurs. Ils
commencent toutefois & étre de plus en plus
consommés en cockiails et & |'apéritif.

A michemin entre |'épicerie fine et le caviste,
cote-aperitif.com travaille avec des fournisseurs
dont la démarche est qualitative et valorisante
pour le consommateur.

ENLIGNE

QUI SONT VOS CLIENTS ?

Des épicuriens, des gourmets, des adeptes des
apéritifs dinatoires qui apprécient le choix, la
qualité, la rapidité de livraison, la réactivité de
notre service.

QU'OBSERVEZ-VOUS DES ATTENTES
DE VOS CLIENTS, DES TENDANCES, DE
L'EVOLUTION DES PRODUITS ?

On constate tout d'abord un intérét croissant
pour le cockiail. En ce qui conceme les
produits, la demande est aux produits naturels,
« bio », sans sucre ajouté, sans filtration & froid,
sans colorant. Les producteurs ont de plus en
plus & coeur de resfituer les arémes originels
véritables et de respecter la matiére premiére.
Nous sommes trés proches de nos clients, de
nos fournisseurs, & leur écoute. Notre souhait
est de nouer une relation de confiance forte
enfre eux ef nous.

QUELLE EST VOTRE « VALEUR
AJOUTEE » PAR RAPPORT A TOUT
AUTRE VENDEUR EN LIGNE, CAVISTE
OU GRANDE SURFACE ?

Notre valeur ajoutée est d'une part de
proposer des produits rares en supermarché,
voire infrouvables. D'autre part, d'englober
gréce & une grande diversité de produits,
la thématique de la féte : boissons avec ou
sans alcool, livies de recettes, vaisselle jetable
pour verrines et mises en bouche, jeux pour
animer les apéritifs, produits & grignoter et &
fartiner, accessoires... Nous élargissons notre
offre réguligrement. Enfin, le blog et la page
Facebook avec articles et infos aménent du lien
supplémenfoire, un confact autre.

COMMENT PENSEZ-VOUS EVOLUER ?

la priorité est d'améliorer la visibilite de cofe-

aperitif.com on line et off line. Pour 2011,
I'objectif est I'enrichissement de notre catalogue
en références prestigieuses, séries limitées,
versions rares de whiskies et de rhums ...

www.cote-aperitif.com
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Retrouvez plus
d'idées cocktails sur
www.cote-aperitif.com
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